
TWE CONSULTINGGMBH

Es besteht die Möglichkeit, bei Bedarf ein flexibles Netzwerk 
an weiteren Lösungspartnern aus den Bereichen…

n Einkauf, Wertanalytik, E-Procurement
n Supply Chain Management, SCRM 
n Prozessoptimierung, Carve-Out, Outsourcing
n Management- und IT-Beratung einzubinden. 

Die Vorteile liegen in eine/r …

n Erhöhung der Geschwindigkeit 
n Abdeckung von Spitzen 
n sowie im Einsatz von Spezial-Know-How begründet. 

Ferner bestehen Kontakte und Erfahrungswerte zu Hochschulen, Stiftungen, Professoren sowie  ausgewählten
Graphikern wie auch zu Spezialanbietern im Bereich von Industrie- Applikationen, Vermessungen, digital
factory, Logistik und Schulungsanbietern /HR-Transformation.

Die freien, eigenständigen Netzwerkpartner / Lösungsanbieter befinden sich v.a. in München, Stuttgart, Frank-
 furt/Wiesbaden, Düsseldorf, Hamburg und Oldenburg und werden auf  Anfrage gerne im Detail genannt. 
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Thorben Wehrmann

Ihr Ansprechpartner für:
n Einkauf / SCM
n Prozessoptimierung / BPM
n Digitalisierung

TWE CONSULTING GMBH
IHR PARTNER FÜR UNTERNEHMENSBERATUNG

UND PROJEKTMANAGEMENT

START UP BERATUNG*
Die TWE Consulting GmbH wurde von Thorben Wehrmann gegründet und ist bereits vier Jahre
 er folg reich am Markt. Die ersten Kunden wurden gewonnen und die ersten Vorträge in Düssel-
dorf,  Ratingen und Stuttgart gehalten. Das START UP ist  gelungen! Thorben Wehrmann verfügt
über eine 17-jährige  Beratungs erfahrung und hat über 50 Projekte bei  Konzernen und mittelstän-
dischen Unternehmen  erfolgreich abgeschlossen. Neben den  richtigen Online- Marketing-
Maßnahmen zur Kundengewinnung und -bindung gibt es bei einer Unternehmensgründung
wichtige Dinge zu  beachten. Die TWE Consulting GmbH unterstützt Sie dabei:

n Die richtige Idee – Möglichkeiten und Methoden, eine Idee zu erhalten
n Finanzierung – Crowdfunding, Business-Angel, Ventures Capitalists, Kredit
n Grundlagen – Allgemeine Grundlagen bei einer Unternehmensgründung
n Professionelle Außendarstellung – Öffentlichkeitsarbeit, Webauftritt
n Coaching und Fortbildung – Nachhaltige Weiterentwicklung
n Kundenakquise – Zielgruppe festlegen, Neukundenakquise
n Customer-Relationship-Management (CRM) – Kundenpflege
n Erfolgreiche Mitarbeiterführung – Recruiting, Fairness und Kollegialität
n Netzwerke bilden – Geschäftskontakte knüpfen, Erfahrungsaustausch

* Keine Rechtsberatung. Rein kaufmännische Beratung.


